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|会社紹介

①社名:

合同会社Beginning

②所在地:

神奈川県川崎市宮前区有⾺5-5-22-2

③事業内容:

-Webマーケティング⽀援事業
-Webマーケティング研修事業
-オンラインスクール事業
-LINE構築サービス・SEOコンサル

④設⽴:

2022年12⽉6⽇



| 弊 社 ビ ジ ネ ス モ デ ル



広 告 運 ⽤ と は ？広 告 運 ⽤ と は ？
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広告運⽤とは？

広告運⽤とは、インターネットやメディアを通
じて広告を効果的に配信

ターゲットを絞り、効果を測定して最適化する
プロセスのことを⾔います。

▼主な配信媒体

・Google
・Yahoo
・Facebook
・Instagram
・LINE
・X
・TikTok



広告配信の⽬的や課題の明確化
調査と分析
市場環境の分析
広告戦略の⽴案
ターゲティングの決定
クリエイティブ作成
アカウント取得から広告の⼊稿
計測⽤のタグ設置
配信後の検証
改善策の⽴案や実⾏
レポート作成や報告、提案など

| 広 告 運 ⽤ の 主 な 仕 事

広 告 運 ⽤ の
主 な 仕 事



WEB

|WEB広告の今後の需要

マスコミ4媒体とインターネット
広告費の推移であるが、2021年
からインターネットが追い抜き、
今後もさらに需要が⾼まっていく
ことが分かります。

※マスコミ4媒体

1.「新聞」
2.「雑誌」
3.「ラジオ」
4.「テレビメディア
（地上波テレビ＋衛星メディア関
連）」

引⽤元:電通報

https://dentsu-ho.com/articles/8090
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|広告運⽤の効果①

保 険 の 相 談 件 数保 険 の 相 談 件 数

1 0 01 0 0 件件

対 策 後対 策 後

対策後
91

対策前
9

対 策 前対 策 前

保 険 の 相 談 件 数保 険 の 相 談 件 数

1 , 0 1 11 , 0 1 1 件件

⾃ 然 検 索 か ら の 流 ⼊ に⾃ 然 検 索 か ら の 流 ⼊ に
限 界 が あ り 競 合 に 件 数限 界 が あ り 競 合 に 件 数

を 奪 わ れ て い たを 奪 わ れ て い た

指 名 キ ー ワ ー ド を 中 ⼼ に指 名 キ ー ワ ー ド を 中 ⼼ に
リ ス テ ィ ン グ 広 告 で 件 数リ ス テ ィ ン グ 広 告 で 件 数

を 伸 ば す こ と で ⾃ 然 検 索 をを 伸 ば す こ と で ⾃ 然 検 索 を
含 め 約 1 0 倍 の 相 談 件 数含 め 約 1 0 倍 の 相 談 件 数

の 増 加 に 成 功の 増 加 に 成 功

1 , 0 0 0 %1 , 0 0 0 %
改 善改 善



|広告運⽤の効果②

事 務 ⽤ 品 の 購 ⼊事 務 ⽤ 品 の 購 ⼊

2 ,2 , 0 0 00 0 0 件件

対 策 後対 策 後

対策後
91

対策前
9

対 策 前対 策 前

事 務 ⽤ 品 の 購 ⼊事 務 ⽤ 品 の 購 ⼊

4 , 0  0 04 , 0  0 0 件件

元 々 、 ⾃ 然 検 索 の み で元 々 、 ⾃ 然 検 索 の み で
⼀ 定 の 購 ⼊ 数 が あ っ た も の の⼀ 定 の 購 ⼊ 数 が あ っ た も の の

認 知 ⽬ 的 で 動 画 広 告 を 実 施認 知 ⽬ 的 で 動 画 広 告 を 実 施

指 名 検 索 の 検 索 ボ リ ュ ー ム指 名 検 索 の 検 索 ボ リ ュ ー ム
の 増 加 や 動 画 広 告 ・ デ ィ スの 増 加 や 動 画 広 告 ・ デ ィ ス
プ レ イ 広 告 か ら の 購 ⼊ も 獲プ レ イ 広 告 か ら の 購 ⼊ も 獲
得 で き て お り 事 業 部 の 売 上得 で き て お り 事 業 部 の 売 上

を ⼤ 幅 に 上 昇を ⼤ 幅 に 上 昇

2 5 0 %2 5 0 %
改 善改 善



研 修 サ ー ビ ス研 修 サ ー ビ ス
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|メンバーの紹介

宮部 優⽃ 福原 隆太

合同会社Beginning 代表社員。
⾃⾝もWebマーケターとして活動する傍ら、 
スクール ‧研修事業の起案 ‧⽴ち上げを⾏う。

未経験から1年で2,000万円/⽉の広告運⽤を担当し
クライアント対応は10社以上、 最⾼運⽤額は2億/⽉。

未経験から1年で年収2.5倍UP も達成しており
WEBマーケターの最前線で戦っています。



|メンバーの紹介

⽯川 隆介
広告代理店にて、デジタルマーケティング業務に携わる。
各媒体ごと(Google ,Yahoo ,Metaなど)の戦略から広告運⽤を担当。

運⽤額は50万円〜2億円まで幅広い額の運⽤を担当。
広告だけではなく、BIツールを⽤いた分析なども得意。



担 当 者 の 返 信 が 遅 く て 、 ス ピ ー デ ィ ー な 運 ⽤ が で き な か っ た

| 広 告 代 理 店 の 課 題

代 理 店 の 委 託 費 ⽤ が ⾼ す ぎ て 内 製 化 し た い

委 託 し た の に 広 告 の 成 果 が 上 ⼿ い こ と 伸 び な か っ た

⾃ 社 の 意 図 し な い 形 で 出 稿 さ れ た



担当者の返信が遅くて、スピーディーな運⽤ができなかった

代理店の委託費⽤が⾼すぎて内製化したい

⼿数料が勿体無いと感じている

⾃社の意図しない形で出稿された

インハウス化で外注が不要になる

社内にノウハウを蓄積できる

PDCAサイクルを⾼速で回せる

情報漏洩のリスクを低減できる

|すべて解決



| 研 修 の 強 み



研修の流れ

講師から貴社⼈材へ広告運⽤の研修を開始 理解⼒テストと貴社のWEB広告施策
を課題として出題します。

提出された課題に対して、講師から
フィードバックを⾏い、WEB広告の
リテラシーを⾼めていただきます。



導 ⼊ 費 ⽤ ‧ 導 ⼊ ま で の 流 れ導 ⼊ 費 ⽤ ‧ 導 ⼊ ま で の 流 れ
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| 導 ⼊ 費 ⽤

0円

448,456

46,728�円

円

※弊社のツールを使⽤



| 助 成 ⾦ に つ い て



| 助 成 ⾦ を 活 ⽤ し た 場 合 の 料 ⾦ 表

※別途、助成⾦の申請代⾏費⽤として、助成⾦額の15%をお⽀払いいただきます
(例�311,520円×15%=46,728円)

最⼤78%



| サ ー ビ ス 開 始 ま で の 流 れ

現在の広告代理店の課題・悩みをヒアリング
貴社に合わせた広告運⽤の戦略をご提⽰



お 問 い 合 わ せお 問 い 合 わ せ
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|お問い合わせ

info@lets-beginning.com https://lets-beginning.com/#contact



F i n .F i n .
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